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Un suivi en 2 phases successives
+ Phase 1 : accompagnement à la recherche de fonds privés pour financer le projet de 
développement.

+ Phase 2 : accompagnement à la constitution du dossier de financement (hors rédaction) : 
conseils sur le dossier et le pitch de présentation aux investisseurs. Éventuelle mise en 
relation avec des investisseurs.

+ Un accompagnement de 5 jours modulables selon le besoin

Un accompagnement à la recherche de fonds privés
Du diagnostic des besoins de financement à l’identification d’éventuels investisseurs 
privés et la mise en relation, un service clef en main pour sécuriser et accélérer le 
financement d’un projet d’innovation. 

Le + Dihnamic. Un accompagnement progressif par un expert Dihnamic, en fonction de 
la maturité du projet et de l’entreprise.

RENDRE L’IA ACCESSIBLE  
AUX ENTREPRISES NÉO-AQUITAINES

www.dihnamic.eu

 

>> Établir un plan de financement privé et attirer des investisseurs

Un financement public attractif adapté en fonction du besoin
En fonction du nombre de jours requis après analyse du besoin, un devis personnalisé 
est réalisé sur la base des éléments suivants : 

Coût journalier Dihnamic 2 247€

Taux de subvention Dihnamic
(Union européenne et Région Nouvelle-Aquitaine)

75,50%

Reste à charte journalier facturé 24,50%

Projet d’innovation et financement 
privé : du décryptage au passage à l’action


